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Introduction

Premiere partie : Responsabilite des

Seconde partie : Accords précontrac



Principe . négociations conformes
la bonne fol




Obligation de négocier serieuse

— volonté sérieuse de conclure

— accord provisoire




Devoir d’information (1)

Principe : obligation de renseigner |'a
les circonstances propres &
décision

Limite : pas de devoir d'informatio



Devoir d’information (2)

Criteres influencant I'étendue du devoil
a) nature de contrat envisagé

b) durée des négociations
C) questionnement

d) parties aux négociations




Devoir d’information (3)

Limites du devoir = circonspection req
de l'autre partie

— capacite financiere

— erreur de calcul (aTF 102 11 81)
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Négociations paralleles

e droit de mener des négociations [

e obligation d’'informer l'autre partie
négociations paralleles ?




Rupture des négociations

Principe : droit de rompre en tout temp

Responsabilité si violation de I'obligatic
des négociations sérieuses.

Peu importe la durée des pourparlers ¢



Nature de |la responsabilite

Culpa in contrahendo.

Dommage négatif :
e frais effectifs




Les principaux types d’accords p

e lettre d’intention
e contrat d'option

e accord de confidentialité




Principes regissant la formation

e accord sur les points essentiels (art.

e précontrat
— tous les élements essentiels du c




Qualification des lettres d’intentio

Criteres d’appréciation :
e points essentiels ?
liste points non encore réglées ?
titre ?
reserve explicite ?
degré de complexité ?




Signification des lettres d’intent

e volonté renforcée de negocier de

e obligations explicites




